


GOLFPLATZ

Kenntnisse und Fertigkeiten
fiir eine Tdtigkeit im Sinne
des § 9 Absatz 1 Nummer
1 bis 3 des Pflanzenschutz-
gesetzes: ,Anwendung von
Pflanzenschutzmitteln und
Beratung zum Pflanzen-
schutz”

Tuhhh, war das eine
I Woche im beschau-
lichen Kempen am Nie-
derrhein. Bereits Montag
frih ging es los. 22 ange-
hende Greenkeeperinnen
und Greenkeeper und,
einer aus dem kaufmadanni-
schen Bereich, richten sich
im Lehrraum 3 auf eine
Woche voller Informatio-
nen und Praxis ein. DEULA

Theorie und Praxis: Vorstel-
lung verschiedener Diisen
mit den entsprechenden
Wirkungsweisen ...

... und dann in der Praxis mit
modernen Pflanzenschutz-
spritzfahrzeugen.
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Bereichsleiter Dr. Woli-
gang PrdmaBing, referiert
Uber Bakterien, Symptome,
Ubertragung, Bedeutung
von Bakterien, Pilze und
deren Lebensweisen. Mein
erster Kontakt zu Sapro-
phyten und fakultativen
Parasiten gestaltet sich
spannend.

Konidien halte ich jetzt
auch nicht mehr fiir eine
Wéhrung, sondern kann auf
Nachfrage bestédtigen, dass
es sich um asexuelle Keime
oder Sporen handelt.

Und mit Fungi Imperfecti
bestelle ich auch keine
Pizza, da diese sich bekann-
termallen einer genauen
taxonomischen Einordnung
widersetzen.

Spall beiseite! Da sind in
dieser dulBerst lehrreichen
und interessanten Woche
eine Menge neuer Fachbe-
griffe fir einen Kaufmann
zusammengekommen, der
zwar jede Menge Rech-
nungen fir Pflanzenschutz-
mittel zur Uberweisung
freigegeben hat, jedoch
Uber Wirkungsweise der
Mittel und dem rechtlichen
Hintergrund wenig Sach-
kunde hatte.

Beate Licht brachte am
zweiten Tag mein kleines
Latinum auf Vordermann:
Rhizoctonia Solani vs. Rhi-
zoctonia Cerealis, Micro-
dochium nivale, Sclerotinia
homoeocarpa und Colleto-
trichum graminicola, um
nur einige der Rasenkrank-
heiten zu nennen, die uns
als Schneeschimmel, Dol-
larfleck etc. bekannt sind,
wurden mit Indikation,

Vorbeugung und Behand-
lungshinweisen bebildert
erldutert. Der lebendige
und praxisnahe Vortrag hat
SpaB gemacht, und hat wie
jeder der Seminartage von
8-17 Uhr jeden Teilnehmer
gefordert.

Am dritten Tag ging es
weiter mit dem Vorberei-
tungslehrgang zur Sach-
kundeprifung bei Herrn
Nolden, in der Maschinen-
halle 13. Umgeben von
exquisiten, neuen und bes-
tens ausgestatteten Pflan-
zenschutzspritzfahrzeugen
bekannter roter und gri-
ner Hersteller, die sicher
jeder gerne auf seiner An-
lage zur Verfiigung hatte,
wurde tiefgreifendes Wis-
sen zu Diisentechnik fur die
Flachenbehandlung und
Aufbau und Funktion der
GroBgeratetechnik lebhaft
und humorvoll vermittelt.
Neben diesem Themenkom-
plex konnten die Teilnehmer
nach dem Tag auch ein Wort
zur Indikationszulassung
und, wie Pflanzenschutz-
mittel nach Schadorganis-
mus und Wirkungsweise
gruppiert werden, verlieren.
Abgerundet wurde der Tag
durch das praktische Ausli-
tern mit den beiden Pflan-
zenschutzspritzfahrzeugen
im Gelédnde.

Die Lehrinhalte der Unter-
richtseinheiten der ersten
drei Tage waren sehr inten-
siv, die Teilnehmer wurden
ganz schén in Anspruch
genommen. Ohne die In-
halte noch einmal nachzu-
vollziehen, konnte mancher
es sich kaum vorstellen, die
Prifung an Tag 5 erfolg-
reich bestehen zu koénnen.

as Management?

Kraft getankt wurde bei der
ausgezeichneten Verpfle-
gung der betriebseigenen
Kantine, die eine Vollpen-
sion anbietet.

Am vierten Tag referierte
Herr van de Sandt u.a.
uber rechtliche Grundla-
gen, Kleingeratetechnik,
Schutzkleidung, Ansetzen
einer Pflanzenschutzlésung
und Auslitern bei Kleinge-
rdten. Formulierung oder
Suspension haben in Bezug
auf Pflanzenschutz eine an-
dere Bedeutung, die ebenso
fachkundig vermittelt
wurde, wie die Bedeutung
von integriertem Pflanzen-
schutz.

Am néachsten Tag war es
dann soweit: Priifung. Nicht
nur eine, sondern vier.
Nach der Theorieprifung
wurden die Teilnehmer in
zweier Gruppen aufgeteilt
und hatten drei weitere
Priifungsstationen zu ab-
solvieren, in der die vermit-
telte Sachkunde abgefragt
und demonstriert werden
musste.

Ein strammes Programm fir
eine Woche, aber mit Lern-
willen und Aufmerksamkeit
im Unterricht machbar. Die
anderen Teilnehmer sind
alle im Greenkeeperlehr-
gang gewesen und haben
im Rahmen ihres B-Kurses
diese Woche absolviert, zu
der ich dazu gekommen
bin. Fur die Greenkeeper,
die mindestens bereits seit
drei Jahren in der Platz-
pflege tdtig waren, war
es eine Pflichtveranstal-
tung. Ich war aus Interesse
dabei, da ich davon tber-
zeugt bin, dass es nach der



Novellierung des Pflan-
zenschutzgesetzes auch
fiur Golfmanager und Ge-
schaftsfiihrer von Golfanla-
gen sinnvoll ist, zu wissen,
welche Verantwortung sie
tragen, wenn ihre Mitar-
beiter Pflanzenschutzmittel
ausbringen.

Zwei Wochen spéter kam
das Prifungsergebnis per
Post. Ich habe mich sehr
gefreut, als ich den Brief
gedffnet und gelesen
habe, was mir der Direktor
der Landwirtschaftskam-
mer Nordrhein-Westfalen
als Landesbeauftragter
schreibt:

Adriaan Alexander Stra-
ten, wird bescheinigt, dass
am 29.11.2013 in Kempen
(DEULA) gemadaB Pflan-
zenschutz Sachkunde-
verordnung vom 27. Juni
2013 (BGBI. 2013 Teil I,
Seite 1953), in der zur
Zeit glltigen Fassung die
Prifung zur Sachkunde
fir die Anwendung von
Pflanzenschutzmitteln und
Beratung zum Pflanzen-
schutz erfolgreich abgelegt
wurde.

Danke an die DEULA
Kempen fiir den interes-
santen Lehrgang. Da ich
erst der zweite Kaufmann
(1) bei der DEULA Kempen
bin, der den Sachkunde-
nachweis im Rahmen der
Greenkeeperausbildung
absolviert hat, empfehle ich
den Kolleginnen und Kol-
legen aus der Geschifts-
leitung von Golfanlagen,
sich dem Thema intensiver
anzunehmen. Danke auch
an die Kursteilnehmerin-
nen und Kursteilnehmer
fur ihre freundliche Auf-
nahme in ihren ,griinen*
Kreis und die interessanten
Gespréache.

Adriaan A. Straten
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m 06.07.2013 ist
..die neue Sachkun-
de-Verordnung in Kraft
getreten. Demnach wird
bundesweit ein einheitli-
cher Sachkundeausweis
im Scheckkartenformat
eingefiihrt. Ab 26.11.2015
werden die bisherigen
Sachkundenachweise
ungtltig. Jeder, der

¢ beruflich Pflanzen-
schutzmittel anwendet
oder
uber den Pflanzen-
schutz berét (auch
iber den biologischen
Pflanzenschutz),
andere anleitet oder
beaufsichtigt oder
Pflanzenschutzmittel
gewerbsmaBig in
Verkehr bringt,

muss zum einen sach-
kundig sein, und zum
anderen bis dahin einen
Sachkundeausweis be-
sitzen. Dieser erhélt dann
in Verbindung mit dem
Personalausweis seine
Gultigkeit.

Bereits Sachkundige
haben bis zum 26.05.2015
Zeit, einen Ausweis zu
beantragen. Dabei gilt
das Wohnortprinzip, zu-
stdndig sind die Pflanzen-
schutzdienste der Lander.
Auf den entsprechenden
Internetseiten erhalten
Sie auch néhere Aus-
kiinfte tiber die erforder-
lichen Nachweise sowie
uber die Form der An-
tragstellung. Bei Versdu-
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Muster Sachkundenachweis Pflanzenschutz

men dieser Frist miisste
eine neue Priifung abge-
legt werden.

Dartiber hinaus sind alle
Sachkundigen verpflich-
tet, innerhalb eines Zeit-
raumes von jeweils drei
Jahren an einer Fortbil-
dungsmafnahme teilzu-
nehmen — golfspezifische
FortbildungsmaBnahmen
werden neben der DEULA
Rheinland und der DEULA
Bayern auch vom Green-
keeper Verband Deutsch-
land angeboten.

Fiir Sachkundige, die am
14.02.2012 (Inkrafttre-
ten des neuen Pflanzen-
schutzgesetzes) bereits
sachkundig waren, be-
gann der Zeitraum am
01.01.2013 und endet
am 31.12.2015. Fur alle,
die nach dem 14.02.2012
den Sachkundenachweis
erworben haben, beginnt
die erste Dreijahresfrist
am Tag der Ausstellung

(Quelle: LWK Niedersachsen)

des neuen Sachkun-
deausweises.

Die regelméaBige Teil-
nahme an Fortbildungs-
maBnahmen wird ab 2016
kontrolliert.

Daher ist es fur Ge-
schéftsfihrer und Club-
manager im Sinne einer
guten Betriebsfiihrung
empfehlenswert, ihre
Greenkeeper auf diese
gesetzliche Regelung
hinzuweisen und ihnen
den Besuch von Fortbil-
dungsmaBnahmen zu er-
moglichen.

DGV-Arbeitskreis-
Pflanzenschutz

A
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Mﬁglichkeiten, die Offentlich-
keitswirkung zu verbessern

fir die Praxis”.

er Zuwachs an registrierten

Golfern in 2013 bestétigt, was
wir seit 2005 in den europédischen
Golfmérkten erleben - der Golf-
markt stagniert. Mit rund 2.600
neuen registrierten Golfern und ge-
schatzten abermals aus dem System
verschwundenen rund 40.000 im Jahr
2013, ist ein schmerzlicher Impuls
gesetzt, sich um neue Golfer zu kiim-
mern. Wenn man diese denn will ...

Dass dies nicht die Aufgabe der
Verbande ist, sondern die jeder
einzelnen Golfanlage, hat sich im
Golfmanagement/Vorstand von so
mancher Golfanlage noch nicht in
den Kopfen manifestiert. Nehmen
Sie das als Chance und beginnen
Sie heute damit, die Offentlich-
keitswirkung Ihrer Golfanlage
in den Kopfen Threr potenziellen
Kundschaft zu verdndern. Um Ihre
Botschaften zielgerichtet adres-
sieren zu koénnen, haben Sie ent-
schieden bzw. analysiert, wer Ihre
potenziellen Kunden sind, die zu
Ihrer Positionierung passen. Falls
noch nicht geschehen, steigen Sie
erst in diesen Prozess ein, schlie-
Ben ihn ab und machen dann ge-
zielt auf Ihr Produkt — z.B. Freizeit
in der Natur, auf Ihre Golfanlage
aufmerksam.

Ausgabe 5/13:
Greenfeepreispolitik

Ausgabe 6/13:
Greenkeeping-Kosten transparent
darstellen

Adriaan A. Straten ist seit {iber 20 Jahren selb-
stdndig und betreut Kommunen, Vereine und
Kapitalgesellschaften, um deren Engagement in
Golfanlagen zum wirtschaftlichen Erfolg zu fiih-

ren. Strategische Ausrichtung, Vermarktung und
Revitalisierung von

bestehenden Golfanlagen sind dabei seine Dienst-
leistungsschwerpunkte. In unserer Reihe stellen wir
ihnen einzelne Themengebiete aus seiner prak-
tischen Arbeit vor, getreu dem Motto ,Aus der Praxis

Kontakt: straten@golfpilot.de

Oder besser ein anderer tut das fiir
Sie, also ein Medium, das tiber Thre
Golfanlage berichtet. Gemeint ist Pu-
blic Relations, Offentlichkeitsarbeit.

Bitte langweilen Sie die Leser Ihrer
lokalen Zeitschriften und Zeitungen
nicht mit Netto- und Bruttoergebnis-
sen vom XY-Turnier — das verstehen
nur Golfer — und die sind nicht Ihre
Zielgruppe! Auch ohne nennens-
werte finanzielle Mittel in die Hand
nehmen zu miissen, kénnen Sie Of-
fentlichkeitsarbeit flir den Nutzen
der Freizeit auf Ihrer Golfanlage
leisten.

Sie haben viele interessante The-
men, die sich auf Ihrer Golfanlage
abspielen, die Sie der Presse anbie-
ten kénnen z.B.:

Okologie

Umwelt

Wasser

Life Time Sportart

Kinder- und Jugendarbeit
Vermittlung von Werten
Charity Veranstaltungen
Berufsbild des Greenkeepers
Pflanzenschutz

Service, Qualitét,
Kundenkontaktpunkte

So bekommen Sie ein Team,
auf das Sie stolz sein kénnen!
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Vermitteln Sie dem
Leser das Spiel — Golf
ist ein ,Spiel” und macht

SpalBl! Redaktionen freuen
sich liber Pressemitteilungen. Sie
konnen deren Arbeit erleichtern
und bei interessantem Inhalt den
Lese-Mehrwert des Mediums erho-
hen. Die Aufgabe besteht also darin,
Ereignisse und Sachverhalte rund
um die Golfanlage in einer Quali-
tat aufzubereiten, in der der Text
so wie Sie ihn lbermitteln, 1:1 von
der Redaktion iibernommen werden
koénnte,

Sollten Sie Bezeichnungen wie ,Dri-
ving Range”, ,Fairway" oder ,Pro"
etc. verwenden, erldutern Sie diese
fir Noch-nicht-Golfer!

Halten Sie Ihre Meldungen knapp
und interessant!

Bildmaterial: Bilder sagen mehr
als tausend Worte. Fligen Sie jeder
Pressemitteilung gutes Bildmaterial
mit Bildunterschriften bei.
Presseverteiler: Welche Medien
sind fir Ihre Zielgruppe interessant?
Online, Magazine, Tagespresse.
Nehmen Sie Kontakt zu den Redak-
tionen auf. Ermitteln Sie, wer Ihr
Ansprechpartner fiir die verschie-
denen Rubriken ist.

Die gleichen Text- und Bildinhalte
koénnen Sie fur den Newsbereich
Thres Internetauftritts und fiur Ihre
SocialMedia-Kanédle nutzen. Er-
zdhlen Sie interessante Geschich-
ten rund um das, fiir ca. 99,3% der
Bevdlkerung in Deutschland, unbe-
kannte und mit vielen Vorurteilen
behaftete Treiben auf einer/Ihrer
Golfanlage.

Siehe auch Beitrag: golfmanager
2/08, ... rund um den Umgang mit

der Presse, A.A. Straten.

Adriaan A. Straten



